
信用金庫におけるエリアマーケティング事例

ケーススタディーとなる、信用金庫様

１．都市型支店  住所
都市部支店の商圏分析

２．郊外支店  住所
郊外支店の商圏分析

ターゲット
「資産形成層」予備軍
来年、退職金を需給を予定している男性

想定されるキャンペーン対象商品
「懸賞付き定期預金」「休日相談会・投資信託」

商圏
都市型支店  徒歩１５分（都市部）
郊外支店  自転車、徒歩１５分（郊外）


